MANZANO. Le sediedi Man-
zano arretrano, e quelle svedesi
avanzano all'Tkea, vicinissime
allo storico Triangolo.

L'incognita, in un’area che
ha persoin pochi anni perso400
delle sue 1100 aziende echeggia
fra le piccole imprese che oggi,
tra crescite esponenziali di cas-
sa integrati ed impervie trattati-
ve con le banche per ottenere
liquidita, si trova pure a far fron-
te a un nuovo, temuto concor-
rente: il megastore da 33mila
mq a Villesse inaugurato pochi
giorni fa. Il presidente dell'Asdi
SediaGiusto Maurig, interpella-
to da un quotidiano nazionale,
aveva esposto una posizione ot-
timistica; 'augurio & che pro-
priopartendodalkeail compar-
to riprenda: «L'aumento del
trafficodi mezzi pesanti sulle ar-
terie del Distretto lascia ben
sperare. Li non entreremo - pa-
venta invece il presidente di
Cna Manzano Stefano Basso -,
chi gia del Distretto riforniva
I'Ikea ha dovuto mollare. Prezzi
troppo bassi ed industrializzati:

il distretto purtroppo non puo
competere, non vedo come
|'Tkea possa offrire possibilith
ai nostri artigiani». Nessun be-
neficio, quindi, anzi, «pit danni
che vantaggi - aggiunge il sinda-
co di Manzano Lidia Driutti -.
Chi ne soffrira di pii, soprattut-
to per i primi tempi, saranno i

* Aleuni
visitatori al

Manzano. L'apertura del nuovo megastore divide gli imprenditori. C'¢ chi cerca un altro shocco industriale, ma il colosso svedese impone prezzi troppo bassi

Sedie modello Ikea, il Distretto punta alle sinergie

un’opportunita». Rivenditori e
commercianti del settore saran-
no penalizati anche secondo
Gianni Burlina dell’Api, meno
invece le aziende locali: «Come
imprenditere dico che la pre-
senza dell'Tkea & ininfluente:
non apporta né benefici né fasti-
di. Come rappresentante di ca-
tegoria mi piacercbbe invece
che si trovasse un canale di col-
laborazione, ma su questo ho
forti dubbi, L'Tkea opera a livel-
loglobale e vaglia prezzi intutto
il mondo: quasi impossibile
competere. Certo, cisono impre-
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nostri commercianti: ora la cu-
riosita ¢ grande e le famiglie sa-
ranno attratte dalla novith E
questo accade in un momento
in cui stiamo gia soffrendo per
le problematiche strutturali del
Distretto; forse in altri tempi
avremmo potuto trarme vantag-
gi, maoggi averequil'Tkeanoné
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se locali, soprattutto nel porde-
nonese, che lavorano molto con
Ikea, ma sonoiper-aitrezzati so-
lo per fare quel tipo di prodot-
to». Anche secondo Matteo To-
non, presidente di Promosedia,
I'approdo di Ikea non avvanlag-
gera il comparto dei produttori
della sedia: «Le sue logiche di
acquisto sono comuni sui vari
territori: la politica, 'approvvi-
gionamento, la distribuzione &
uguale pertutte i punti vendita,
che non hanno autonomia.
Rosalba T




